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“既要满足舒适，又要保证承载，这是比亚迪轿卡T4的开发理念。”比亚迪商用车研究

院产品总监李桥在访谈中如是说。在他身后，那辆看似普通却内涵玄机的小卡，正承载着比

亚迪商用车全球战略的雄心。

从日本到墨西哥，从国内到新加坡，比亚迪轿卡T4（以下简称为T4）以不同的名称和适

应性调整，正悄然进入全球市场。这款首发价9.58万元的纯电轿卡，不仅是比亚迪17年商用

车技术积累的结晶，更是中国新能源商用车从技术追随者向引领者转变的缩影。

技术内核 乘商同源的创新哲学

“打造这款车时，我们依托乘用车同源的技术、工艺去打造。”李桥的这句话，揭示

了T4的核心技术逻辑。在比亚迪的产品体系中，技术普惠不仅是一句口号，更是切实的产品

开发理念，底盘调校与DiLink系统，这些源自比亚迪乘用车的成熟技术，被巧妙地移植到了

比亚迪轿卡T4上，城市配送行驶时，司机通过语音指令就能操控空调、导航，无需分心操作，

既提升效率，更保障安全，又将乘用化技术普及到商用车领域。

除此之外，T4的三电系统无疑是最具竞争力的。搭载的刀片电池采用创新性的CTC设计，不

仅提升了结构安全性，更将电池离地间隙增加到337毫米，让车辆能够从容应对各种复杂路

况。动力性能上，T4的扁线电机输出高达204匹马力，340N/m，满载爬坡坡度可达35%。而每

度电行驶5.5公里的超低能耗，在运营成本上为卡友带来了实实在在的竞争优势，而三电系



统10年80万公里超长质保的承诺，其背后更是比亚迪对自身技术的深度自信。

而在表面参数之外，T4还隐藏着不容忽视的竞争优势。李桥强调：“乘商同源的供应链

打通让维保更加方便。”供应商链的打通让零部件的流转更加迅捷，维保更有效率，维修保

养成本也会降低。而出险率低带来的保险费用下降，更是在长期运营中转化为真金白银的收

益。

全球视野 因地制宜的布局智慧

T4从诞生之初就注定是一款全球车型。在短短两周内，比亚迪先后在日本上市T35，在

墨西哥推出拉美版，国内市场同步推进，东南亚布局也在加速。这种高效的全球推进速度，

体现了比亚迪“全球平台、区域定制”的成熟战略。

不同市场有着截然不同的需求，而T4的灵活性正体现在这种精准的适应性上。李桥举了

一个生动的例子：“在日本，由于道路狭窄，我们将后视镜从门镜改为额头镜，并配备电动

折叠功能。这个改动虽小，却极大提升了窄路会车时的通过性。”

价格策略同样展现出比亚迪的全球智慧。T4在国内财富版9.58万元，科技版9.88万元，

以亲民价格让卡友率先享受到技术红利，而在日本市场，同款车型折合人民币37万元，展现

出了中国品牌的价值自信，这种差异化定位背后，是比亚迪对全球市场的深刻理解。

李桥分析道：“不同国家有着不同的发展路径。在欧洲，地广人稀，平头小卡相对较少，在

美国，皮卡需求旺盛，而在中国、日本、韩国等亚太国家，小型卡车就比较多。”这种对地

域特色的精准把握，使得T4能够快速适应各个市场的独特需求。

“电动化之后，智能化一定是不可逆转的，尤其在卡车领域，接下来还会有生态化的趋

势。”比亚迪对商用车市场的未来发展有着清晰的把控，李桥透漏，电车充电效率将会是下

一个竞争风口，未来将朝着“油电同速”的目标迈进，让电车充电和油车加油一样便捷。

商用车电动化的浪潮才刚刚开始，而比亚迪已经在这场变革中占据了有利位置。从日本

东京的狭窄街巷到墨西哥城的繁华市区，从新加坡的现代化物流园区到欧洲的城市配送网络，

当技术创新与市场洞察完美结合，当本土智慧与全球视野相互交融，中国商用车全球化的故

事，正在翻开新的篇章。
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